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Las normas de calidad en materiales para construcción, por Natalie May 
Ml Por los barrios 


En el laberinto de Parque Chas hay buenas oportunidades, por Claudio Zlotnik 
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Por variedad de estilos 
y precios, la grifería ofrece tantas 
ofertas como necesidades hay en el 
mercado. Pero el público sigue confiando | 
en las marcas reconocidas, con crecientes 
exigencias de calidad y diseño. Las respuestas | 
que presentan las empresas líderes del sector. 
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Mm En Parque Chas pueden encontrarse chalets a 100 mil pesos y viviendas grandes a 60 mil 


Cotizaciones | 
en Parque Chasf 


VENTAS 
Un ambiente $ 25.000 
a 32.000 
$ 35.000 
a 40.000 
$ 50.000 
a 65.000 


Dos ambientes 


Tres ambientes 


ALQUILERES 
Un ambiente $220 
a 300 
$ 320 
a 350 
$ 380 
a 450 


Fuente: Inmobiliarias Cruz-Llano eltalsud, 


Dos ambientes 


Tres ambientes 


ATRACTIVOS PRECIOS EN PARQUE CHAS 


 Opertanidados 
en el laberinto 


No sólo es atrayente por la traza de sus calles 


Parque Chas se ha convertido, 
ante todo, en un barrio de oportu- 
nidades inmobiliarias. Su vecin- 
dad con Villa Urquiza y Devoto y 
su cercanía con Belgrano le otor- 
gan a la zona un atractivo extra. 
Bordeada por grandes avenidas 
—De los Incas, Triunvirato y De 
los Constituyentes—, desde Parque 
Chas se tiene un rápido acceso al 
centro de la ciudad. Y los precios 
de las viviendas son verdadera- 
mente atrayentes. Una particula- 
ridad es la tranquilidad. Tanto es 
así que los exteriores de dos de las 
series televisivas de Adrián Suar 
(“Campeones” y “Gasoleros”) se 
filman en Parque Chas. 

Desde el punto de vista arqui- 
tectónico, el barrio no tiene gran- 
des diferencias respecto de Urqui- 
zao Devoto; también aquí son ma- 
yoría las casas bajas, hay espacios 


E Inversión: Las casas 

M antiguas invitan a 
realizar una buena 
inversión. “Por los 

1” inmuebles más 

1 Qriiguos se paga 

Ml prácticamente el costo 

Ml del terreno.” 


verdes y, sobre todo, mucha tran- 
quilidad. Porel contrario, enlazo- 
na se levantaron muy pocos edifi- 
cios, que se encuentran en las ad- 
yacencias de las avenidas princi- 
pales. Hay edificios de ocho a diez 


en forma circular. Parque Chas ofrece chalets 


y casas bajas de valores muy convenientes. 


pisos sobre las calles Bauness y 
Gándara, por ejemplo. “La gente 
busca vivir cerca de las grandes 
arterias para tener una salida rápi- 
da hacia el centro, como son Vic- 
torica o La Pampa”, comentó a es- 
te suplemento Víctor Llano, titu- 
lar de la inmobiliaria Cruz-Llano. 

Sin embargo, la particularidad 
de Parque Chas se encuentra en 
sus calles circulares y angostas. 
Plagada de nombres de ciudades 
y capitales europeas (Oslo, Esto- 
colmo, Belgrado, Budapest), so- 
bre esas calles se mezclan moder- 
nos dúplex con casas antiguas y 
PH. Precisamente, son aquellas 
casas antiguas las que invitan are- 
alizaruna buena inversión, enfun- 
ción de los precios accesibles. 
“Por los inmuebles más antiguos 
se paga prácticamente el costo del 
terreno. Hay viviendas grandes a 
60 mil pesos, por ejemplo”, seña- 


ló a m2 Sergio Talone, de la in- 
mobiliaria Italsud. 

También se encuentran casas re- 
cicladas por entre 90 y 110 mil pe- 
sos (muchas de ellas provistas de 
garaje, patio y terraza). Y dúplex 
por 100 a 120 mil. Incluso pueden 
hallarse chalets de estilo inglés y 
holandés sobre la calle Bauness, 
por ejemplo. En promedio, cada 
metro cuadrado en Parque Chas 
cuesta entre 700 y 900 pesos, por 
debajo de los valores a los que se 
trabaja tanto en Villa Devoto co- 
mo en Belgrano y Urquiza. “Bel- 
grano y Devoto ya están saturados. 
Quedan muy pocos terrenos libres 
y es por este motivo que Parque 
Chas es atractivo para quienes de- 
seen diseñarse la casa a su propio 
gusto”, acotó Talone. “Mantene- 
mos el estilo de barrio. Los veci- 
nos se conocen y son muy arraiga- 
dos a la zona”, añadió Llano. 
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TENDENCIAS EN BAÑOS Y COCIN/ 


La grifería ta 


113 Por Miguel Angel Fuks 
A C * "Es un momento di- 


fícil y hay que esperar que 
el país salga del atolladero en 
que se encuentra”, dijo a m2 Vi- 
cente Alfredo Capozzoli, presi- 
dente de Koncentrik. En tanto, Jor- 
ge Gabriel Pugliese, gerente de 
marketing de FV, consideró que se 
“atraviesa por una 'meseta' de la 
demanda, con expectativas de que 
se supere la recesión, e incluso el 
próximo gobierno encare un plan 
para contrarrestar el elevado défi- 
cit habitacional”. 

Existe una significativa oferta 
de viviendas a construir y un gran 
stock de usadas en venta, pero no 
se concretan las operaciones in- 
mobiliarias esperadas, por lo que 
Pugliese comentó que, “en la me- 
dida que se intensifiquen, ocurri- 
rá otro tanto con la grifería, que no 
sólo cumple con la función de abrir 
o cerrar el paso del agua sino, tam- 
bién, una intención estética”. 

Los baños y las cocinas evolu- 
cionaron, volviéndose cada vez 
más importantes y exigiendo en 
consecuencia productos mejores y 
más confiables, adaptables a dis- 
tintos estilos de arquitectura. La 
gente cree en las marcas recono- 
cidas, ya que supone no deparan 
problemas de calidad, y busca los 
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Las crecientes 
exigencias en cuanto 
a calidad y diseño 
obligan a encarar 
nuevos desarrollos 
industriales, que 
puedan adaptarse a 
distintos estilos de 
arquitectura. La 
confiabilidad se 
concentra en marcas 
reconocidas. 


más variados diseños. Ante cual- 
quier eventualidad, al igual que 
los profesionales de la construc- 
ción, espera el servicio posvent2 
de las fábricas, en ciertos casos su- 
mamente responsable de los arre- 
glos o los cambios necesarios. 

“El mercado local se inclina poz 
los volantes con forma de cruz, 
más que los cilíndricos, con líne- 
as modernas y algunas clásicas y 
neoclásicas, que cubren todas las 
posibilidades —subrayó Eduardo 
Nieves Piazza, gerente de relacio: 
nes institucionales de' Deca Pia: 
zza—. Se advierte, asimismo, pre: 
dilección por los picos más altos”. 
En los baños prevalecen los colo: 
res metálicos, como los cromos ti: 
rando a mate, y un acabado que en 
Piazza definieron como “plata sa: 
tinado”. Ya no se usan demasiada 
los colores llamativos, a lo sume 
el blanco, combinado con algúr 
detalle en cromo u oro. 

En cocinas, se opta por lo có: 
modo, como el monocomando cor 
cartucho mezclador en un sole 
cuerpo, del que sale el pico gira: 
ble y la palanca para regular e 
caudal y la mezcla (más caliente 
o más fría). El cromo ejerce ur 
amplio dominio, con algo de orc 
y poco color. 

En FV tienen un departamente 
de diseño industrial y en oportu: 
nidades contratan a especialista: 
externos. Apuntan a desarrolla 
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Cotizaciones 
en Parque Chas 


VENTAS 
Un ambiente $25.000 
a 32.000 
$ 35.000 
a 40.000 
$ 50.000 
a 65.000 


Dos ambientes 


Tres ambientes 


ALQUILERES 
A Un ambiente $220 
a 300 
$320 


Ml En Parque Chas pueden encontrarse chalets a 100 mil pesos y viviendas grandes a 60 mil. 


ATRACTIVOS PRECIOS EN PARQUE CHAS 


Oportunidades 
en el laberinto 


No sólo es atrayente por la traza de sus calles 


Parque Chas se ha convertido, 
ante todo, en un barrio de oportu- 
nidades inmobiliarias. Su vecin- 
dad con Villa Urquiza y Devoto y 
su cercanía con Belgrano le otor- 
gan a la zona un atractivo extra. 
Bordeada por grandes avenidas 
—De los Incas, Triunvirato y De 
los Constituyentes, desde Parque 
Chas se tiene un rápido acceso al 
centro de la ciudad. Y los precios 
de las viviendas son verdadera- 
mente atrayentes. Una particula- 
ridad es la tranquilidad. Tanto es 
así que los exteriores de dos de las 
series televi de Adrián Suar 
(“Campeones” y “Gasoleros”) se 
filman en Parque Chas. 

Desde el punto de vista arqui- 
tectónico, el barrio no tiene gran- 
des diferencias respecto de Urqui- 
zao Devoto: también aquí son ma- 
yoría las casas bajas, hay espacios 


El Inversión: Las casas 

E antiguas invitan a 
realizar una buena 
inversión. “Por los 

a inmuebles más 

y antiguos se paga 

E prácticamente el costo 

E del terreno.” 


verdes y, sobre todo, mucha tran- 
quilidad. Porel contrario,enlazo- 
na se levantaron muy pocos edifi- 
cios, que se encuentran en las ad- 
yacencias de las avenidas princi- 
pales. Hay edificios de ocho a diez 


en forma circular. Parque Chas ofrece chalets 


y casas bajas de valores muy convenientes. 


pisos sobre las calles Bauness y 
Gándara, por ejemplo. “La gente 
busca vivir cerca de las grandes 
arterias para tener una salida rápi- 
da hacia el centro, como son Vic- 
torica o La Pampa”, comentó aes- 
te suplemento Víctor Llano, titu- 
lar de la inmobiliaria Cruz-Llano, 

Sin embargo, la particularidad 
de Parque Chas se encuentra en 
sus calles circulares y angostas. 
Plagada de nombres de ciudades 
y capitales europeas (Oslo, Esto- 
colmo, Belgrado, Budapest), so- 
bre esas calles se mezclan moder- 
nos dúplex con casas antiguas y 
PH. Precisamente, son aquellas 
casas antiguas las que invitan a re- 
alizaruna buena inversión, en fun- 
ción de los precios accesibles. 
“Por los inmuebles más antiguos 
se paga prácticamente el costo del 
terreno. Hay viviendas grandes a 
60 mil pesos, por ejemplo”, seña- 
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1ó a m2 Sergio Talone, de la in- 
mobiliaria Italsud. 

También seencuentran casasre- 
cicladas por entre 90 y 110 mil pe- 
sos (muchas de ellas provistas de 
garaje, patio y terraza). Y dúplex 
por 100 a 120 mil. Incluso pueden 
hallarse chalets de estilo inglés y 
holandés sobre la calle Bauness, 
por ejemplo. En promedio, cada 
metro cuadrado en Parque Chas 
cuesta entre 700 y 900 pesos, por 
debajo de los valores a los que se 
trabaja tanto en Villa Devoto co- 
mo en Belgrano y Urquiza. “Bel- 
grano y Devoto ya están saturados. 
Quedan muy pocos terrenos libres 
y es por este motivo que Parque 
Chas es atractivo para quienes de- 
seen diseñarse la casa a su propio 
gusto”, acotó Talone. “Mantene- 
mos el estilo de barrio. Los veci- 
nos se conocen y son muy arraiga- 
dos a la zona”, añadió Llano. 
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MATERIALES 


TENDENCIAS EN BAÑOS Y COCINAS QUE OBLIGAN A OFRECER MEJORES PRODUCTOS 


La grifería también está de moda 


“Es un momento di- 
fícil y hay que esperar que 

el país salga del atolladero en 
que se encuentra”, dijo a m2 Vi- 
cente Alfredo Capozzoli, presi- 
dente de Koncentrik. En tanto, Jor- 
ge Gabriel Pugliese, gerente de 
marketing de FV, consideró que se 
“atraviesa por una “meseta' de la 
demanda, con expectativas de que 
se supere la recesión, e incluso el 
próximo gobierno encare un plan 
para contrarrestar el elevado défi- 
cit habitacional”. 

Existe una significativa oferta 
de viviendas a construir y un gran 
stock de usadas en venta, pero no 
se concretan las operaciones in- 
mobiliarias esperadas, por lo que 
Pugliese comentó que, “en la me- 
dida que se intensifiquen, ocurri- 
rá otro tanto con la grifería, que no 
sólo cumple con la función de abrir 
ocerrarel paso del agua sino, tam- 
bién, una intención estética”. 

Los baños y las cocinas evolu- 
cionaron, volviéndose cada vez 
más importantes y exigiendo en 
consecuencia productos mejores y 
más confiables, adaptables a dis- 
tintos estilos de arquitectura. La 
gente cree en las marcas recono- 
cidas, ya que supone no deparan 
problemas de calidad, y busca los 


Las crecientes 
exigencias en cuanto 
a calidad y diseño 
obligan a encarar 
nuevos desarrollos 
industriales, que 
puedan adaptarse a 
distintos estilos de 
arquitectura. La 
confiabilidad se 
concentra en marcas 
reconocidas. 


más variados diseños. Ante cual- 
quier eventualidad, al igual que 
los profesionales de la construc- 
ción, espera el servicio posventa 
de las fábricas, en ciertos casos su- 
mamente responsable de los arre- 
glos o los cambios necesarios. 

“El mercado local seinclina por 
los volantes con forma de cruz, 
más que los cilíndricos, con líne- 
as modernas y algunas clásicas y 
neoclásicas, que cubren todas las 
posibilidades -subrayó Eduardo 
Nieves Piazza, gerente de relacio- 
nes institucionales de' Deca Pia- 
zza—. Se advierte, asimismo, pre- 
dilección por los picos másaltos”. 
En los baños prevalecen los colo- 
res metálicos, como los cromos ti- 
rando a mate, y un acabado que en 
Piazza definieron como “plata sa- 
tinado”. Ya no se usan demasiado 
los colores llamativos, a lo sumo 
el blanco, combinado con algún 
detalle en cromo u oro. 

En cocinas, se opta por lo có- 
modo, como el monocomando con 
cartucho mezclador en un solo 
cuerpo, del que sale el pico gira- 
ble y la palanca para regular el 
caudal y la mezcla (más caliente 
o más fría). El cromo ejerce un 
amplio dominio, con algo de oro 
y poco color. 

En FV tienen un departamento 
de diseño industrial y en oportu- 
nidades contratan a especialistas 
externos. Apuntan a desarrollar 


medidos. 


“proyectos de 
vanguardia, 
mediante un 
sofisticado 
sistema de 
computa- 
ción que 
luego 
contribu- 

ye a la fabri- 
cación de partes y piezas con 
una asombrosa atención por los 
detalles”. “La mejor grifería del 
mundo es argentina”, afirmó Ca- 
pozzoli. En sus productos, “no hay 
ninguno de fundición, todos son 
torneados”, para lo cual se utili- 
zan máquinas de última genera- 
ción y aprovechan más de 50 años 
de experiencia directa aplicada a 
la mecanización y transformación 
precisa de los materiales. 

FV tiene filiales en Ecuador y 
Colombia, donde hacen grifería (y 
loza sanitaria, ya que Ferrum per- 
tenece al mismo grupo empresa- 
rio); comercializa en los Estados 
Unidos, y en Brasil tiene un “joint 
venture” con Docol para ampliar 
las actividades en el Mercosur. 
Aparte, exporta a otras naciones 
limítrofes y no tan intensamente a 
laseuropeas, asiáticas y africanas. 

Deca Piazza inició sus activida- 
des en 1888 y actualmente perte- 
nece a Deca, de Brasil, integran- 
te del “holding” del Banco Itaú. 
Vende al Mercosur, Bolivia, Co- 
lombia, América Central y los Es- 
tados Unidos, y partes y piezas a 
Alemania. Entre las novedades, se 
destacaron los juegos de monoco- 
mando Swing Plus, de FV,con dos 
discos extremadamente duros y li- 
sos de cerámica para reemplazar 


a la tradicional “valvulita 
suelta con cuerito”, que 
aseguran el cierre herméti- 
co eimpiden el desgaste porel uso 
prolongado y los deterioros por 
arenillas y otras partículas abrasi- 
vas transportadas porel agua. Cor- 
tan o regulan la salida del agua y 
permiten la mezcla de la fría y la 
caliente. Una nueva versión con 
picoextraíble, conectado median- 
te una manguera flexible, facilita 
las posiciones de salida de agua 
tradicional y en forma de lluvia, 
prácticas para lavar verduras y 
frutas y adaptarse a las alturas de 
las ollas. Deca Piazza también 
presentó juegos similares, con pi- 
co extraíble a los que hace refe- 
rencia por su versatilidad y la co- 
modidad que confieren: 
Koncentrik tiene la línea ecoló- 
gica Concerto para lavatorio, bi- 
det y ducha, en las series “dorat- 
ta” y “argenta”. Su particular es- 
tilo de “formas puras y ergonómi- 
cas torneadas evita la acumula- 
ción de sarro y bacterias”. “Posee 
el exclusivo cierre valvular esfé- 
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Línea Concerto de 
Koncentrik, con el 
exclusivo cierre 
valvular esférico. 


rico, con una bolilla de acero ino- 
xidable, que trabaja sobre asien- 
tos de bronce y evita las pérdidas 
de agua por desgaste de las pie- 
zas”, aseveró Capazzoli, quien lo 
garantiza durante 15 años, aunque 
exagera que “podría ofrecerlo de 
por vida”. 


Ml Ducha con barral FV. Los diseños sin ornamentos realzan su estilo. 


IMPORTACIONES SUBFACTURADAS DE RESULTADOS NEGATIVOS 


El latente síndrome chino 


La grifería.argentina tiene pre- 
cios muy competitivos, sin los 
cuales no podría exportar como lo 
viene haciendo. Por eso, a las in- 
dustrias de Europa, los Estados 
Unidos, Corea del Sur y Taiwán 
les resulta difícil avanzar en el 
mercado interno, más allá de cier- 
tas excepciones. 

“Productos de China ingresaron 
a precios inferiores a los dos me- 
tales básicos mayormente utiliza- 
dos, cobre y cinc, cuyas cotizacio- 
nes en Londres sirven como refe- 
rencias internacionales —advirtió 
Eduardo Nieves Piazza, gerente de 
relaciones institucionales de De- 
ca Piazza—. Significa que fueron 
subfacturados, más allá de su ma- 
la calidad”. 

En todas partes del mundo, 


ALFOMBRA 
ALTO TRANSITO 


90 
xm? 
COLOCADO 
TODO 
INCLUIDO 


SOLICITE PRESUPUESTO 
SIN CARGO 


COLOCACION INCLUSIVE 
DOM. Y FERIADO 


TARJETAS DE CREDITO 
ALFOMBRAMIENTOS LAVALLE 


Lavalle 2902 - Cap. Fed. 
Tel/Fax: 864-5705 


abundan los compradores que só- 
lo se fijan en los precios, obvia- 
mente los más bajos, casi despre- 
ocupándose por sus características 
cualitativas. “No tienen en cuenta 
que la aparición de humedad en un 
ambiente o en la casa de doña Ro- 
sa, la vecina, puede obligar a rom- 
per las instalaciones sanitarias y 
tal vez descubrir que las canillas 
y la ducha son las culpables”, co- 
mentó Vicente Alfredo Capozzo- 
li, presidente de Koncentrik. “Por 
fuera, parecen muy lindas, pero 
habría que ver cómo se hicieron, 
para no tener que cambiarlas.” 
Aunque el entrevistado consi- 
deró que la apertura económica 
afectó a las industrias del país, 
también sostuvo que “no hay mal 
que por bien no venga”, ya que fi- 
nalmente quienes se perjudicaron 
debieron revisar sus criterios de 


compras Curiosamente, se com- 
probó hasta laimportación de gran 
cantidad de artículosrealizadosen 
materiales plásticos, más efectis- 
tas que efectivos, en oportunida- 
des procedentes de Europa 

“La franja del mercado donde 
procuran hacerse fuertes los chi- 
nos es aquella que corresponde al 
sector de la población con meno- 
res ingresos, situación que no ten- 
dría por qué perjudicarla en ese 
sentido —señaló Jorge Gabriel Pu- 
gliese, gerente de marketing de 
FV—. Hastalos productos máseco- 
nómicos deben cumplir con deter- 
minado estándar de calidad. Tar- 
de o temprano, esa tendencia tie- 
ne que revertirse, A nadie le gus- 
ta afrontar problemas que no bus- 
có y menos cuando para resolver- 
los tiene que romper paredes o pi- 
sos en un baño o una cocina.” 
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ye a la fabri- 
cación de partes y piezas con 
una asombrosa atención por los 
detalles”. “La mejor grifería del 
mundo es argentina”, afirmó Ca- 
pozzoli. En sus productos, “no hay 
ninguno de fundición, todos son 
torneados”, para lo cual se utili- 
zan máquinas de última genera- 
ción y aprovechan más de 50 años 
de experiencia directa aplicada a 
la mecanización y transformación 
precisa de los materiales, 

FV tiene filiales en Ecuador y 
Colombia, donde hacen grifería (y 
loza sanitaria, ya que Ferrum per- 
tenece al mismo grupo empresa- 
rio); comercializa en los Estados 
Unidos, y en Brasil tiene un “joint 
venture” con Docol para ampliar 
las actividades en el Mercosur. 
Aparte, exporta a otras naciones 
limítrofes y no tan intensamente a 
las europeas, asiáticas y africanas. 

Deca Piazza inició sus activida- 
des en 1888 y actualmente perte- 
nece a Deca, de Brasil, integran- 
te del “holding” del Banco Itaú. 
Vende al Mercosur, Bolivia, Co- 
lombia, América Central y los Es- 
tados Unidos, y partes y piezas a 
Alemania. Entre las novedades, se 
destacaron los juegos de monoco- 
mando Swing Plus, de FV, con dos 
discosextremadamente duros y li- 
sos de cerámica para reemplazar 
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vas transportadas porel agua. Cor- 
tan o regulan la salida del agua y 
permiten la mezcla de la fría y la 
caliente. Una nueva versión con 
pico extraíble, conectado median- 
te una manguera flexible, facilita 
las posiciones de salida de agua 
tradicional y en forma de lluvia, 
prácticas para lavar verduras y 
frutas y adaptarse a las alturas de 
las ollas. Deca Piazza también 
presentó juegos similares, con pi- 
co extraíble a los que hace refe- 
rencia por su versatilidad y la co- 
modidad que confieren: 
Koncentrik tiene la línea ecoló- 
gica Concerto para lavatorio, bi- 
det y ducha, en las series “dorat- 
ta” y “argenta”. Su particular es- 
tilo de “formas puras y ergonómi- 
cas torneadas evita la acumula- 
ción de sarro y bacterias”. “Posee 
el exclusivo cierre valvular esfé- 
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rico, con una bolilla de acero ino- 
xidable, que trabaja sobre asien- 
tos de bronce y evita las pérdidas 
de agua por desgaste de las pie- 
zas”, aseveró Capazzoli, quien lo 
garantiza durante 15 años, aunque 
exagera que “podría ofrecerlo de 
por vida”. 


apor M. A. F. 


La grifería.argentina tiene pre- 
cios muy competitivos, sin los 
cuales no podría exportar como lo 
viene haciendo. Por eso, a las in- 
dustrias de Europa, los Estados 
Unidos, Corea del Sur y Taiwán 
les resulta difícil avanzar en el 
mercado interno, más allá de cier- 
tas excepciones. 

“Productos de China ingresaron 
a precios inferiores a los dos me- 
tales básicos mayormente utiliza- 
dos, cobre y cinc, cuyas cotizacio- 
nes en Londres sirven como refe- 
rencias internacionales —advirtió 
Eduardo Nieves Piazza, gerente de 
relaciones institucionales de De- 
ca Piazza—. Significa que fueron 
subfacturados, más allá de su ma- 
la calidad”. 

En todas partes del mundo, 
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IMPORTACIONES SUBFACTURADAS DE RESULTADOS NEGATIVOS 


El latente síndrome chino 


abundan los compradores que só- 
lo se fijan en los precios, obvia- 
mente los más bajos, casi despre- 
ocupándose por sus características 
cualitativas. “No tienen en cuenta 
que la aparición de humedad en un 
ambiente o en la casa de doña Ro- 
sa, la vecina, puede obligar a rom- 
per las instalaciones sanitarias y 
tal vez descubrir que las canillas 
y la ducha son las culpables”, co- 
mentó Vicente Alfredo Capozzo- 
li, presidente de Koncentrik. “Por 
fuera, parecen muy lindas, pero 
habría que ver cómo se hicieron, 
para no tener que cambiarlas.” 
Aunque el entrevistado consi- 
deró que la apertura económica 
afectó a las industrias del país, 
también sostuvo que “no hay mal 
que por bien no venga”, ya que fi- 


-nalmente quienes se perjudicaron 


debieron revisar sus criterios de 


compras. Curiosamente, se com- 
probó hasta laimportación de gran 
cantidad de artículos realizados en 
materiales plásticos, más efectis- 
tas que efectivos, en oportunida- 
des procedentes de Europa. 

“La franja del mercado donde 
procuran hacerse fuertes los chi- 
nos es aquella que corresponde al 
sector de la población con meno- 
res ingresos, situación que no ten- 
dría por qué perjudicarla en ese 
sentido —señaló Jorge Gabriel Pu- 
gliese, gerente de marketing de 
FV-—, Hastalos productos máseco- 
nómicos deben cumplir con deter- 
minado estándar de calidad. Tar- 
de o temprano, esa tendencia tie- 
ne que revertirse. A nadie le gus- 
ta afrontar problemas que no bus- 
có y menos cuando para resolver- 
los tiene que romper paredes o pi- 
sos en un baño o una cocina.” 
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OPINION 


Vivienda 


El Centro de Actualización 
Profesional de la FADU-UBA 
anunció que está abierta la ins- 
cripción para el curso sobre Polí- 
tica de Vivienda, que comenzará 
el jueves 28, Destinado a arqui- 
tectos y planificadores, este pos- 
grado estará a cargo de los Arqs. 
Rubén Gazzoli y Andrea Catena- 
zzi y se dictará en cinco clases 
consecutivas. El curso tiene entre 
sus objetivos analizar y compren- 
derlosconflictos socialesexisten- 
tes y proponer políticas específi- 
cas quecontribuyana resolverlos. 


Ciudades 


En el marco de la celebración 
del Día Mundial de la Arquitec- 
tura, el Consejo Profesional de 
Arquitectura y Urbanismo orga- 
nizó, junto a la Secretaría de Pla- 
neamiento Urbano, un seminario 
sobre “Las ciudades del Siglo 
XXI”, que tendrá lugar los días 
8 y 9de noviembre. Participarán, 
entre otros, Volker Hassemer, di- 
rector ejecutivo de Partner Fúr 
Berlin, la Arq. Odilia Suárez, 
profesora emérita de FADU- 
UBA, el Arq. Heriberto Allende, 
consejero del CPAU, y el Arq. 
Roberto Converti, subsecretario 
de Planeamiento Urbano. 


Patrimonio 


El 9 de noviembre comenzará 
a dictarse el posgrado para arqui- 
tectos “Aspectos jurídicos del pa- 
trimonio urbano arquitectónico”, 
acargo de la Dra. Ana María Bós- 
colo. El objetivo del curso, que se 
desarrollará en 4 clases, es prove- 
eralos profesionales de los diver- 
sos instrumentos jurídicos regu- 
latorios de la gestión e interven- 
ción del patrimonio arquitectóni- 
co, urbano y arqueológico aplica- 
bles en el país y en el Mercosur. 


Pinturas 


La calidad de las pinturas Pre- 
mium de Alba, con sus texturas, 
semibrillos y brillos, crearon el 
microclima ideal y le dieron vue- 
lo a los 52 estudios de diseño, ar- 
quitectura, decoración y paisajis- 
mo que forman parte de Casa 
FOA, muestra que se realiza es- 
te año en un edificio a estrenar en 
Puerto Madero. 


COMO DEMOSTRAR IDONEIDAD EN AUSENCIA DE REGULACION 


| A falta de entes, buenas son normas 


Las normas de la construcción padecen de la falta de un ente 
público que las controle. Las empresas del ramo han debido recurrir 


a avales de calidad tomando en cuenta otros parámetros. 


La falta de un ente regulador de 
las normas de la construcción ha 
llevado a los fabricantes argenti- 
nos a buscar nuevos recursos pa- 
ra demostrar su idoneidad ante el 
mercado. Tal fue el caso de quie- 
nes nos dedicamos ala producción 
de sistemas de instalación para 
conducción domiciliaria de agua 
caliente, fría y desagiies, cuando 
se privatizó Obras Sanitarias de la 
Nación (OSN). 

Al no existir un ente responsa- 
ble que apruebe el dimensiona- 
miento, diseño, la elección de ma- 
terias primas idóneas y aditivos 
atóxicos, o la normalización deco- 
lores para distinguir los distintos 
tipos de cañerías, las empresas del 
ramo hemos debido salir a buscar 
avales de calidad teniendo en 
cuenta otros parámetros. 

La responsabilidad que implica 
para los profesionales de la cons- 
trucción en todos sus niveles se ha 
agigantado ante la carencia de en- 
tes de regulación y aprobación. De 
hecho, el costo de las instalacio- 
nes sanitarias supera raramente el 
10 por ciento del costo total de la 
obra, pero el valor se multiplica a 
la hora de reparar los daños. 

En lo que particularmente hace 
al mercado de cañerías para con- 
ducción de agua corriente, apela- 
mos a la Certificación Internacio- 
nal de Calidad atento alas Normas 
ISO 9000 (International Standard 
Organization). IPS incluye dentro 
de esta normativa el proceso de 
Producción, Comercialización y 
Servicio de Atención a Profesio- 
nales de las líneas Ipsofusión, IPS 
Rosca y caños 4x4. Es decir que 
todo proceso de cómputo de ma- 
teriales, capacitación, asesora- 
miento comercial o supervisión en 
obra está regido por normas ISO 
9000. 

Ello significa que un ente exter- 
no e independiente ha realizado 
una auditoría inicial y ha verifica- 
do que la empresa posee un ade- 
cuado sistema de calidad, es decir 
una estructura organizativa que 
basado en el concepto de la pre- 
vención, actúa sobre cada una de 
las etapas que intervienen, todo 
tendiente a cumplir con lo que re- 
quiere el cliente. Significa tam- 
bién que el ente de Certificación 
realiza auditorías periódicas para 
constatar que ese sistema de cali- 
dad es eficiente. Asimismo, cabe 
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Ml En el mercado de cañerías, las empresas apelan a la Certificación Internacional de Calidad 


según las normas ISO 9000. 


destacar el control que realiza el 
ente externo sobre los documen- 
tos comerciales, promocionales y 
publicitarios, como ser folletos, 
catálogos y listas de precios, para 
verificar la veracidad del conteni- 
do técnico. 

El sello IRAM (Instituto de Ra- 
cionalización de Materiales) exis- 


NM Publicidad: El 
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te por cierto como contralor de la 
calidad de productos construidos. 
Significa recibir visitas mensua- 
les, por parte de técnicos y profe- 
sionales del IRAM, para realizar 
ensayos sobre productos tomados 
del proceso productivo y/o del de- 
pósito en forma aleatoria, de 
acuerdo ala norma correspondien- 


INMOBILIARIA 


te, y por supuesto aprobar dichos 
ensayos. IPS y Nicoll tienen sello 
IRAM. Pero como IRAM es unen- 
te privado, las empresas deben ha- 
cer una erogación por los produc- 
tos que llevarán su sello, por lo 
cual muchos fabricantes se limitan 
a sellar solamente algunos de sus 
productos con esa certificación. 
Sin embargo, además de una 
certificación que estandariza las 
normas de calidad enel ámbito in- 
ternacional, se necesita un certifi- 
cado que avale, legalmente, la au- 
sencia de fallas de fabricación en 
sus productos. Esto es lo que ha- 
ce IPS en el mercado de la cons- 
trucción sanitaria: extender un 
Certificado de Garantía. Avalados 
por las normas 1SO 9000 presen- 
tamos nuestro producto Ipsofusión 
con una garantía escrita por cin- 
cuenta años, incluyendo un segu- 
ro de responsabilidad civil ilimi- 
tada mediante una importante 
Compañía de Seguros, que es per- 
sonalizada por cada unidad de vi- 
vienda (por lo tanto, transferible 
con el inmueble). Entre las firmas 
que extienden hasta el momento 


esta clase de garantías, pueden 
mencionarse a Decker, para su 
producto Hidro-Bronz (para el re- 
cambio del tramo fallado, y ase- 
gura además indemnización) e IPS 
S.A. 

La decisión de ofrecer una ga- 
rantía escrita implica un compro- 
miso inédito en el rubro de la cons- 
trucción. Sólo de esta manera uno 
puede confiar fehacientemente en 
que los productos y servicios ofre- 
cidos por una empresa superan los 
mayores estándares de calidad del 
mercado internacional. 

Hemos comenzado una nueva 
eraenla construcción: avalar y cer- 
tificar los productos y servicios 
con responsabilidad. A partir de 
este momento, sin aval estatal que 
divida los productos aprobados de 
los queno loestán, arquitectos, co- 
merciantes sanitarios e instalado- 
res de la construcción somos co- 
rresponsables ante la ley. Lo cual 
es como decir: socios hasta el Ter- 
cer Milenio. 


* Vicepresidenta y Directora 
Comercial de IPS S.A. 
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